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REGIONALNE POROZUMIENIA HANDLOWE 
W WARUNKACH MULTILATERALIZMU

Streszczenie: W  artykule zwrócono uwagę na charakterystyczny dla współczesnych 
relacji gospodarczych proces regionalizmu, którego istotą jest zawieranie regionalnych 
porozumień handlowych. Dyskryminacyjny charakter tego procesu, z założenia sprzeczny 
z postulowaną na forum WTO powszechną liberalizacją, nie jest jednak przeszkodą dla 
jej kontynuowania. Obserwowane zmiany ilościowe i jakościowe regionalizmu znajdują 
swoje odzwierciedlenie w analizach teoretycznych, w których odchodzi się od założeń 
tradycyjnej teorii handlu na rzecz syntetycznego podejścia łączącego elementy nowej teo-
rii handlu, endogenicznego wzrostu gospodarczego, nowej geografii ekonomicznej czy 
ekonomii wyboru publicznego.

Słowa kluczowe: regionalizm, multilateralizm, nowy regionalizm, efekty Vinera.

Wprowadzenie

Uwalnianie handlu we współczesnej gospodarce może się odbywać w ramach 
podejścia jednostronnego albo podejścia opartego na wzajemności. Jednostronne 
uwalnianie handlu obejmuje agresywny unilateralizm, czyli dążenie do uzyskania 
jednostronnych redukcji barier handlowych w innych krajach, oraz konwencjo-
nalny unilateralizm polegający na redukcji własnych barier. Z kolei wzajemne 
liberalizowanie handlu odbywa się poprzez regionalne porozumienia handlowe 
albo wielostronne negocjacje handlowe pod auspicjami Układu ogólnego w spra-
wie taryf celnych i handlu (General Agreement on Tariffs and Trade – GATT), 
a od 1995 roku Światowej Organizacji Handlu (World Trade Organisation – WTO) 
[Bhagwati 2003, s. 98–99]. Przyjmując za punkt wyjścia do dalszej analizy to dru-
gie podejście, relacje handlowe na świecie można charakteryzować z jednej strony 
poprzez zawierane kolejne regionalne porozumienia handlowe1, będące przejawem 

1  Ze względu na to, że regionalne porozumienia handlowe podpisują również kraje (grupy krajów), 
które nie są naturalnymi sąsiadami albo nie leżą w tym samym regionie, bardziej właściwe wydaje 
się posługiwanie się określeniem: międzynarodowe porozumienia handlowe. W niniejszym artykule 
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regionalizmu, z drugiej strony poprzez reguły handlu wprowadzane w wyniku 
kolejnych negocjacji GATT/WTO mających na celu zbudowanie powszechnego 
wolnego handlu. Od początku powstania GATT/WTO zauważalny jest systema-
tyczny wzrost liczby regionalnych porozumień handlowych zawieranych przez 
członków GATT/WTO. Jednak w pierwszych latach istnienia GATT/WTO porozu-
mienia tego rodzaju nie były typowe, ich zawieranie zintensyfikowało się w drugiej 
połowie lat 90. XX wieku. Międzynarodowe stosunki handlowe stają się coraz 
bardziej skomplikowane i tym samym sprzeczne z zadaniem GATT/WTO – stwo-
rzenia jasnego, przejrzystego, liberalnego światowego systemu handlu. Zmienia 
się bowiem nie tylko ilościowy wymiar regionalnych porozumień handlowych, 
ale również ich jakościowy charakter. Obserwacje te pozwoliły na wyróżnienie 
dwóch fal regionalizmu utożsamianego także z tak zwanym starym i nowym regio-
nalizmem. W warunkach dążenia krajów na forum WTO do powszechnej libera-
lizacji regionalne porozumienia handlowe są postrzegane dwubiegunowo – albo 
jako przyspieszające powszechną liberalizację, albo jako ją ograniczające. Zmiany 
w rzeczywistości gospodarczej odnajdują swoje odzwierciedlenie w teorii eko-
nomii. Początkowo formułowane efekty liberalizacji handlu w wyniku zawiera-
nia regionalnych porozumień handlowych były oparte na założeniach tradycyjnej 
teorii handlu międzynarodowego. Zmiana charakteru regionalnych porozumień 
handlowych przekłada się na rozwój analiz teoretycznych i badań empirycznych 
uwzględniających założenia nowej teorii handlu, endogenicznego wzrostu gospo-
darczego, ekonomii wyboru publicznego czy nowej geografii ekonomicznej. Zazna- 
czyć należy, że regionalne porozumienia handlowe w warunkach multilateralizmu 
w porównaniu z regionalnymi porozumieniami handlowymi ogółem nie stanowią 
odmiennego przedmiotu analiz ekonomicznych. Jednak ze względu na to, że są 
notyfikowane na forum GATT/WTO, mającym na celu powszechną niedyskrymi-
nacyjną liberalizację, poszerzeniu ulega zakres analizy o rozwiązanie problemu, 
czy porozumienia te przyspieszają proces multilateralizmu, czy go hamują.

1. P odstawy prawne regionalnych porozumień handlowych 
w świetle regulacji GATT/WTO

Regionalizm jest rozumiany jako działania rządów, które liberalizują handel w uję-
ciu regionalnym, czasami pomiędzy strefami wolnego handlu lub uniami celnymi 
[Goode 2003, s. 302]. Stanowi więc on określoną opcję polityki handlowej, która 
jest ukierunkowana na liberalizację barier handlowych między podzbiorem państw 
[Bijak-Kaszuba 2009, s. 103]. Jest to zespół norm prawnych regulujących handel 

dla preferencyjnych porozumień handlowych przyjęto stosowane również w literaturze przedmiotu 
określenie: regionalne porozumienia handlowe (regional trade agreements).
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towarami, obowiązujących pomiędzy państwami – stronami stref wolnego handlu, 
unii celnych i umów preferencyjnych, przy czym nie jest istotne, czy państwa te 
stanowią zwarty region w znaczeniu geograficznym, kulturowym i społecznym 
[Czubik 2002, s. 30]. Formalnym przejawem regionalizmu są regionalne porozu-
mienia handlowe (preferencyjne porozumienia handlowe, regionalne ugrupowania 
handlowe), czyli wszelkie porozumienia grupy krajów zawarte w celu osiągnięcia 
pewnego stopnia integracji ekonomicznej [Burfisher i Jones 1998, s. 4]. Multila-
teralizm (system multilateralny, system liberalizacji wielostronnej, system GATT/
WTO) natomiast definiuje się jako wielostronne negocjacje dotyczące liberalizacji 
globalnego handlu, czyli jako opcję polityki handlowej zmierzającą do powszech-
nej liberalizacji handlu. Multilateralizm to zespół norm prawnych i reguł faktycz-
nych dotyczących handlu międzynarodowego i odpowiedzialnych za zachowania 
społeczności międzynarodowej państw i terytoriów, które posiadają autonomię 
celną i są stronami GATT/WTO [Czubik 2002, s. 29–30].

System multilateralny z założenia jest to powszechny system gwarantujący 
wolny handel światowy. Stąd też założyciele GATT oparli ten system na klau-
zuli najwyższego uprzywilejowania – KNU (Most Favoured Nation Treatment 
– MFN), która ma zapewniać niedyskryminacyjną powszechną liberalizację. Klau-
zula ta mówi, że wszelkie korzyści, ulgi, przywileje lub zwolnienia przyznawane 
przez jedną z umawiających się stron jakiemukolwiek produktowi pochodzącemu 
z jakiegokolwiek innego kraju lub przeznaczonemu dla tego kraju, będą niezwłocz-
nie i bez jakichkolwiek warunków rozciągnięte na podobny produkt pochodzący 
z terytoriów lub przeznaczony dla terytoriów wszystkich innych umawiających się 
stron2. Wprowadzenie tej klauzuli miało chronić przed protekcyjnymi zachowa-
niami poszczególnych krajów oraz wspierać wielostronną liberalizację światowego 
handlu. Regulacje GATT/WTO przewidują jednak pewne odstępstwa od KNU, 
na podstawie których kraje (członkowie GATT/WTO) mogą zawierać regionalne 
porozumienia handlowe o charakterze dyskryminacyjnym. Regionalizm bowiem, 
w przeciwieństwie do multilateralizmu, należy do kategorii dyskryminacyjnej. 
Członkowie GATT/WTO zawierają regionalne porozumienia handlowe na podsta-
wie trzech grup regulacji (wyjątków od KNU) określających warunki, które muszą 
spełniać tworzone regionalne ugrupowania handlowe. Do regulacji tych zalicza się:
–– paragrafy 4–10 artykułu XXIV GATT (oraz Porozumienie w sprawie interpretacji 

artykułu XXIV GATT z 1994 roku)3, które stanowią podstawę dla powstawania 
i działania unii celnych i stref wolnego handlu obejmujących obroty towarowe,

2  Klauzula ta jest zapisana w artykule I GATT 1947, artykule II Układu ogólnego w sprawie 
handlu usługami (General Agreement on Trade in Services – GATS) i artykule IV Porozumienia 
w sprawie handlowych aspektów praw własności intelektualnej (Trade-related Aspects of Intellectual 
Property Rights – TRIPS).

3  General Agreement on Tariffs and Trade, Understanding on the Interpretation of Article XXIV 
of the GATT.
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–– paragraf 2c tzw. klauzuli przyzwolenia GATT (Enabling Clause GATT)4, 
która dotyczy preferencyjnych porozumień w odniesieniu do handlu towarami 
pomiędzy krajami rozwijającymi się będącymi członkami GATT/WTO,

–– artykuł V GATS formułujący warunki regionalnej liberalizacji handlu usługami 
oraz regulujący preferencyjne porozumienia dotyczące handlu usługami pomię-
dzy krajami rozwiniętymi i rozwijającymi się.
Niejednoznaczność sformułowań zawartych w artykule XXIV, wzrost liczby 

wprowadzanych w życie porozumień oraz konieczność oceny spójności zawieranych 
porozumień z wymogami GATT skutkowała ustanowieniem Porozumienia w spra-
wie interpretacji artykułu XXIV GATT z 1994 roku, rozszerzającego zakres oceny 
porozumienia również o potencjalne efekty polityki, która może być następstwem 
wprowadzanego w życie porozumienia. Twórcy globalnego systemu handlowego, 
umożliwiając tworzenie regionalnych porozumień handlowych, nie przewidywali 
raczej tak intensywnego wykorzystywania tej możliwości przez członków GATT/
WTO. Ponadto niewielka rola regionalnych porozumień handlowych w pierwszych 
latach obowiązywania GATT nie budziła wśród nich obaw co do tego, że porozumie-
nia te mogłyby ograniczać powszechną liberalizację handlu [Panagariya 1998, s. 5].

2. T endencje w procesie tworzenia regionalnych porozumień 
handlowych

Prawie wszystkie kraje biorące udział w multilateralnej liberalizacji handlu, będące 
członkami GATT/WTO, należą przynajmniej do jednego regionalnego porozu-
mienia handlowego. Na podstawie bazy danych WTO można stwierdzić, że na 
początku marca 2011 roku było 291 obowiązujących regionalnych porozumień 
handlowych. Należy tu jednak zaznaczyć, że liczba rzeczywiście istniejących regio-
nalnych porozumień handlowych jest mniejsza od liczby zawartych regionalnych 
porozumień handlowych wykazanych w bazie WTO. Różnica ta wynika z tego, 
że regionalne porozumienie handlowe, które obejmuje preferencyjną wymianę 
zarówno towarów, jak i usług, jest liczone podwójnie, ponieważ na forum WTO 
wymagana jest osobna notyfikacja dla preferencyjnego handlu towarami i usłu-
gami. Podobnie w przypadku akcesji danego kraju do działającego już ugrupowa-
nia nie zmienia się fizycznie liczba regionalnych porozumień handlowych. Zde-
cydowana większość tych porozumień, to jest 178, zawarta została na podstawie 
artykułu XXIV GATT z 1947 roku albo GATT z 1994 roku. Osiemdziesiąt dwa 
porozumienia ustanowiono na mocy artykułu V GATS, a trzydzieści jeden na pod-
stawie klauzuli przyzwolenia GATT.

4  The 1979 Decision on Differential and More Favourable Treatment, Reciprocity and Fuller 
Participation of Developing Countries – Porozumienie o zróżnicowanym i bardziej preferencyjnym 
traktowaniu, wzajemności i pełnym uczestnictwie krajów rozwijających się z 1979 roku.
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W zależności od przyjętej podstawy prawnej, przedmiotu oraz zakresu regio-
nalnych porozumień handlowych na forum GATT/WTO notyfikowane są cztery 
typy porozumień. Są to: strefa wolnego handlu (free trade agreement), unia celna 
(custom union), porozumienie o preferencyjnym handlu usługami (economic inte-
gration agreement) oraz porozumienie o częściowym zasięgu (partial trade agre-
ement). Dominującą formą aktywnych regionalnych porozumień handlowych były 
strefy wolnego handlu dotyczące obrotu towarowego, które przekładają się na 
blisko 3/5 aktywnych regionalnych porozumień handlowych. Ponad 28% aktyw-
nych regionalnych porozumień zawartych zostało jako porozumienia o preferen-
cyjnym przepływie usług. Najmniejszy udział miały unie celne i porozumienia 
o częściowym zasięgu, odpowiednio ponad 7 i 5%. Dominacja stref wolnego handlu 
w grupie aktywnych regionalnych porozumień handlowych wiąże się między 
innymi ze względnie szybszym tempem negocjacji w ramach stref, z brakiem 
konieczności ustalania wspólnej taryfy celnej i polityki handlowej wobec państw 
trzecich, z mniejszą utratą autonomii polityki handlowej czy przywiązaniem do 
geograficznej bliskości partnera handlowego. Intensyfikacja zawierania regional-
nych porozumień handlowy przypada na okres od drugiej połowy lat 90. XX wieku 
(rys. 1). W latach 1958–1994 średnio rocznie weszło w życie 1,2 regionalnych 
porozumień handlowych, natomiast w latach 1995–2010 ponad piętnaście (15,2).

Analiza procesu powstawania regionalnych porozumień handlowych pozwoliła 
na określenie pewnych charakterystycznych dla niego okresów i cech. W procesie 
zawierania regionalnych porozumień handlowych identyfikuje się dwie fale regio-
nalizmu, które w literaturze przedmiotu są utożsamiane z tzw. starym i nowym 
regionalizmem5. W pierwszych latach wprowadzania w życie systemu GATT arty-
kuł XXIV GATT był podstawą zawarcia dla względnie niewielu regionalnych 
porozumień handlowych. „Wysyp” regionalnych porozumień handlowych nastą-
pił od połowy lat 90. XX wieku. Pierwsza fala regionalizmu rozpoczęła się wraz 
z utworzeniem w 1957 roku Europejskiej Wspólnoty Gospodarczej (EWG). Stany 
Zjednoczone sprzeciwiały się wówczas tworzeniu regionalnych porozumień hand
lowych. W krajach rozwijających się w Ameryce Łacińskiej i Afryce za przejaw 
pierwszej fali regionalizmu uznaje się próby substytucji importu poprzez tworzenie 
regionalnych porozumienia (import-substituting regional integration). Miało to 
między innymi służyć regionalnemu rozwojowi gospodarczemu i wejściu poszcze-
gólnych gospodarek w fazę industrializacji (np. poprzez okresowe wsparcie tzw. 
„przemysłów niemowlęcych”). Większość zainicjowanych wtedy porozumień 
rozpadła się [Borkowski 2006, s. 57–62; World Bank 1992, s. 1; Matthews 2003, 
s. 3]. Druga fala regionalizmu rozpoczęła się w drugiej połowie lat 80. XX wieku, 
co zbiegło się między innymi z inicjatywą krajów EWG dotyczącą wprowadze-
nia Jednolitego Rynku Europejskiego (Single European Market) oraz z działa-
niami Stanów Zjednoczonych, które prowadziły negocjacje w celu utworzenia 

5  Fale te nazywane są również pierwszym i drugim regionalizmem [Bhagwati 1999, s. 9–12].
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NAFTA (North American Free Trade Area – Północnoamerykańskiej Strefy Wol-
nego Handlu), a także brały udział w inicjatywie na rzecz utworzenia FTAA (Free 
Trade Area of the Americas – Strefy Wolnego Handlu Ameryk). W Ameryce Łaciń-
skiej, między innymi w następstwie zmian politycznych, „odżywały” stare poro-
zumienia, na przykład Środkowoamerykański Wspólny Rynek (Central American 
Common Market – CACM) czy Pakt Andyjski (the Andean Pact) jako Wspólnota 
Andyjska (Andean Community) lub powstały nowe, na przykład Wspólny Rynek 
Południa (Mercosur – Mercado Comun del Sur). W Azji członkowie ugrupowania 
Stowarzyszenia Narodów Azji Południowo-Wschodniej (Association of South-East 
Asian Nation – ASEAN) rozpoczęli pracę nad utworzeniem Strefy Wolnego Handlu 
ASEAN (ASEAN Free Trade Area – AFTA) W Afryce z kolei podejmowano inicja-
tywy na rzecz odbudowania zawartych wcześniej porozumień, tworzenia nowych, 
w tym utworzenia afrykańskiej unii ekonomicznej i politycznej [Matthews 2003, 
s. 3; Hoekman i Kostecki 2002, s. 323]. Nie bez znaczenia dla rozprzestrzeniania 
się zjawiska były przedłużające się negocjacje Rundy Urugwajskiej GATT i są 
negocjacje Rundy Milenijnej WTO. Można zaryzykować stwierdzenie, że brak 
zgody na forum WTO sprzyja (a na pewno towarzyszy) liberalizowaniu handlu na 
poziomie regionalnym, co wynika między innymi z tego, że w mniejszej grupie 
kraje negocjujące porozumienie szybciej dochodzą do konsensusu. 

Zawierane regionalne porozumienia handlowe w ramach pierwszej i drugiej 
fali różnią się nie tylko pod względem ilościowym, ale również jakościowym. Stąd 
też w literaturze przedmiotu identyfikowane są pewne charakterystyczne cechy dla 
nowego regionalizmu. Po pierwsze dla części krajów zawieranie regionalnych poro-
zumień handlowych jest głównym celem polityki handlowej. Oznacza to przenosze-
nie zainteresowania poszczególnych gospodarek z liberalizacji handlu na poziomie 
światowym na liberalizację handlu na poziom regionalny, co może się stać również 
działaniem priorytetowym. Po drugie regionalne porozumienia handlowe są coraz 
bardziej skomplikowane. Wiąże się to między innymi z rozszerzaniem przedmiotu 
regulacji porozumienia, nakładaniem się regionalnych porozumień handlowych 
czy oddaleniem w sensie geograficznych członków takich porozumień. Po trzecie 
zauważalny jest wzrost liczby regionalnych porozumień handlowych pomiędzy 
krajami rozwiniętymi i rozwijającymi się. Tym samym obserwuje się odchodze-
nie od zawierania jednostronnych preferencyjnych porozumień (np. w ramach 
systemu generalnych preferencji – System of Generalised Preferences) na rzecz 
porozumień, których istotą jest wzajemne udzielanie sobie preferencji. Zauwa-
żalny jest również wzrost liczby regionalnych porozumień handlowych między 
krajami rozwijającymi się. Po czwarte charakterystyczna dla współczesnych regio-
nalnych porozumień handlowych jest ich ekspansja i konsolidacja. Wzrasta liczba 
regionalnych porozumień w celu tworzenia kontynentalnych bloków handlowych 
oraz intensyfikacja porozumień handlowych pomiędzy krajami/ugrupowaniami 
z różnych regionów (a proliferation of cross-regional regional trade agreements) 
[Crawford i Fiorentino 2005, s. 2; Fiorentino, Verdeja i Toqueboeuf 2007, s. 2].
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W opracowaniu M. Bijak-Kaszuby [2009, s. 107–109] cechy charakterystyczne 
dla nowego regionalizmu są rozpatrywane ze względu na: kontekst międzynaro-
dowy rozwijania się regionalizmu, charakter tego zjawiska, konfigurację uczest-
niczących w nim krajów oraz zakres przedmiotowy regionalnych porozumień 
handlowych.

–– Nowy regionalizm, w przeciwieństwie do starego regionalizmu kształtowanego 
w warunkach dwubiegunowej gospodarki światowej (okres zimnej wojny), 
rozwija się w układzie wielobiegunowym. W warunkach globalizacji, definio-
wanej jako czynnik egzogeniczny dla jej uczestników, nowy regionalizm jest 
postrzegany jako swego rodzaju odpowiedź, reakcja na globalne wyzwania 
[Liberska 2001, s. 731–751].

–– O starym regionalizmie mówi się, że był to proces tworzenia regionalnych ugru-
powań skierowanych do wewnątrz, mających charakter protekcjonistyczny. 
Nowy regionalizm jest natomiast postrzegany jako regionalizm otwarty. Prze-
jawia się to między innymi zawieraniem porozumień handlowych między 
regionami, co jest zgodne z artykułem XXIV GATT. Regionalne porozumienia 
handlowe są otwarte na ich poszerzenie o nowe kraje, a ponadto członkowie 
ugrupowania mają możliwość zawierania preferencyjnych układów z krajami 
spoza ugrupowania [Panagariya 1998, s. 34].

–– Charakterystyczne jest zawieranie regionalnych porozumień handlowych 
pomiędzy krajami o różnych poziomach potencjału ekonomicznego, nieko-
niecznie przez naturalnych partnerów handlowych o utrwalonej strukturze wza-
jemnego handlu. Wiąże się to między innymi z odchodzeniem krajów rozwija-
jących się od strategii uprzemysławiania substytuującego import, zwiększeniem 
ich aktywności w negocjacjach na forum WTO czy chęcią instytucjonalnej 
współpracy z krajami rozwiniętymi.

–– Regionalne porozumienia handlowe zawierane w ramach nowego regionali-
zmu charakteryzuje szerszy niż wcześniej przedmiotowy zakres porozumień. 
W tym kontekście można mówić o tzw. głębokiej integracji (deep integration) 
w przeciwieństwie do integracji płytkiej (shallow integration), która obej-
mowała tylko redukcję albo eliminację barier dotyczących handlu towarami. 
Nowy regionalizm wykracza poza eliminację barier handlowych, obejmując 
również regulacje dotyczące między innymi standardów jakości, warunków 
konkurencji, przepływu inwestycji, norm dotyczących środowiska naturalnego 
czy pracy (tzw. WTO plus issues) [Scope of RTAs]. Takie szerokie zakresy 
przedmiotowe porozumień mogą stwarzać wrażenie, że liberalizacja handlu nie 
jest już sama w sobie sednem współczesnych porozumień regionalnych [Ethier 
1998a, s. 1214–1245; 1998b, s. 1150–1152].
Proces powstawania kolejnych regionalnych porozumień handlowych, zawiera-

nie ich ponad regionami, nakładanie się na siebie regulacji handlowych w ramach 
różnych typów porozumień komplikuje obraz światowych relacji handlowych. 
Jak określił to J. Bhagwati, przypomina on „talerz spaghetti”, czyli „bezładną 
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plątaninę preferencji stworzonych przez preferencyjne układy handlowe między 
parami krajów, z których każdy ma kolejne umowy bilateralne z innymi krajami, 
które znów mają umowy z innymi itd.” [Bhagwati 2003, s. 116].

3. R egionalizm w kontekście przyspieszania i ograniczania 
multilateralnej liberalizacji

Wśród ekonomistów zajmujących się zagadnieniami regionalizmu trwa spór o jego 
związki z multilateralizmem. Nie ma jednoznacznego wspólnego stanowiska co do 
tego, czy kolejne regionalne porozumienia handlowe przyspieszają powszechną 
liberalizację handlu, czy wręcz przeciwnie – stanowią dla niego przeszkodę [Win-
ters 1996; Baldwin 2004]. Wśród argumentów na rzecz tezy, że regionalna libera-
lizacja handlu blokuje liberalizację światowego handlu, w literaturze przedmiotu 
zwraca się uwagę między innymi na to, że [Jovanović 2006, s. 6–7]:
–– w miejsce jasnych zasad wielostronnego handlu wprowadzane są skompliko-

wane, nakładające się na siebie reguły specyficzne dla poszczególnych grup 
produktów czy krajów,

–– regionalne grupy lobbingowe wymuszają taki poziom protekcji określonego 
rynku, który umożliwia im przechwytywanie renty ekonomicznej i zmianę loka-
lizacji produkcji,

–– następuje przesunięcie zainteresowania poszczególnych krajów z negocjowa-
nia kwestii liberalizacji na poziomie multilateralnym na poziom regionalny,

–– wzrastają koszty transakcyjne związane na przykład z wymogami administra-
cyjnymi,

–– możliwość poprawy terms of trade przez silne bloki handlowe może się przy-
czyniać do inicjowania konfliktów handlowych,

–– pogłębianie integracji może się przekładać na wprowadzenie elementów pro-
tekcyjnych w obszarach wcześniej od nich wolnych,

–– główni gracze na forum negocjacji dotyczących wielostronnej liberalizacji są 
przywiązani do swoistych dyskryminacyjnych form liberalizacji handlu,

–– beneficjenci obowiązujących regionalnych porozumień handlowych nie są 
zainteresowani zawarciem nowego multilateralnego porozumienia.
Przykładowa argumentacja na rzecz potencjalnie niekorzystnego wpływu regio-

nalnych porozumień handlowych na multilateralną liberalizację opiera się na neo-
klasycznej teorii unii celnej. J. Bhagwati i A. Panagariya akcentują, że zawieranie 
regionalnych porozumień ogranicza możliwości handlowe krajów trzecich, a domi-
nacja efektu przesunięcia jest rozwiązaniem nieoptymalnym w porównaniu z libe-
ralizacją multilateralną [Bhagwati 1998, s. 13–19; Panagariya 2000, s. 287–331]. 
Inaczej swoje stanowisko argumentuje J. McLaren. W sformułowanej przez sie-
bie teorii podstępnego regionalizmu, wykorzystując wzajemnie wzmacniające się 
elementy: nieodzyskiwalne („zatopione”) inwestycje oraz koszty negocjacyjne, 
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uzasadnia negatywny wpływ regionalizmu na multilateralizm. Prowadzenie 
działalności ekonomicznej na danym rynku, uwarunkowane koniecznością zre-
alizowania specyficznych inwestycji oraz poniesienia kosztów transakcyjnych, 
powoduje, że producenci będą w przyszłości popierać niepogorszone warunki 
prowadzenia działalności. W warunkach tradycyjnej teorii handlu dokonane dosto-
sowania (przepływ inwestycji, restrukturyzacja produkcji) mogą być niekorzystne 
dla przyszłej specjalizacji na poziomie ponadregionalnym. Z kolei w warunkach 
nowej teorii handlu międzynarodowego (m.in. konkurencja monopolistyczna, 
zróżnicowane dobra, korzyści skali, handel wewnątrzgałęziowy) dostosowania 
gospodarek uczestniczących w regionalnych porozumieniach handlowych będą 
mieć mniej radykalny charakter. Zdaniem autora, będzie to oznaczać mniejszy 
negatywny wpływ regionalizmu na multilateralizm, co go jednak całkowicie nie 
wyklucza [McLaren 2002, s. 571–608; Panagariya 2000, s. 322; Bijak-Kaszuba 
2009, s. 110–111).

Zwolennicy tezy, że rozprzestrzenianie się regionalnych porozumień handlo-
wych przyspiesza wielostronną liberalizację, podkreślają między innymi to, że 
porozumienia takie zwiększają liczbę członków liberalizujących handel, oddzia-
łują dodatnio na przeprowadzanie wewnętrznych reform czy obejmują kwestie, 
które są zbyt skomplikowane dla multilateralnych negocjacji [Gaisford, Kerr 
i Perdikis 2003, s. 36–37]. Duże regionalne ugrupowania mogą pozytywnie wpły-
wać na multilateralne negocjacje, a integracja polityki i instytucji może kreować 
wymianę międzynarodową. W wypadku krajów rozwijających się porozumienia 
takie pozwalają na transfer wiedzy i adaptację do międzynarodowych reguł handlu 
[Burfisher 1998, s. 21]. A.O. Krueger podkreśla, że regionalne porozumienia hand
lowe mogą pozytywnie oddziaływać na multilateralizm poprzez „zagnieżdżenie” 
reform handlowych w krajach rozwijających się, które z kolei będą bodźcem do 
napływu inwestycji zagranicznych. Ponadto regionalne porozumienia umożliwiają 
liberalizację w zakresie szerszym niż wynikający z negocjacji multilateralnych 
[Krueger 1999, s. 105–124].

Wzmacniający wpływ regionalizmu w stosunku do multilateralizmu opiera się 
między innymi na przesłankach mówiących o tym, że regionalizm jest zjawiskiem 
endogenicznym w stosunku do multilateralizmu oraz że dominująca kreacja handlu 
jest korzystna nie tylko dla partnerów porozumienia, ale również dla krajów trze-
cich [Bijak-Kaszuba 2009, s. 110–112]. Odnosząc się do tej ostatniej przesłanki, 
stwierdza się, że regionalizm oddziałuje pozytywnie poprzez zniżkową tendencję 
w zewnętrznej ochronie celnej ugrupowań handlowych. Konstatacja ta związana 
jest z tym, że w ramach zawieranych preferencyjnych porozumień handlowych 
zakłada się dominację stref wolnego handlu. W tym typie ugrupowania bodźce do 
podnoszenia ceł zewnętrznych przez rządy poszczególnych członków są słabsze, 
niż miałoby to miejsce w przypadku unii celnej, ze względu na możliwość sko-
rzystania z niższej ochrony celnej przez podmioty z innych krajów na zasadzie 
„jazdy na gapę”. W sformalizowanej wersji tego podejścia rozróżnia się dodat-
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kowo efekt strategiczny oraz efekt redystrybucyjny, które prowadzą do obniżania 
ceł zewnętrznych [Ornelas 2005, s. 471–497]. W konsekwencji obniżanie poziomu 
ceł przekłada się na przewagę efektu kreacji nad efektem przesunięcia [Bijak-
-Kaszuba 2009, s. 113–114].

4.  Stary i nowy regionalizm w teorii ekonomii

Teoretyczne wyjaśnianie wpływu integracji i liberalizacji handlu podąża za histo-
rycznym trendem rozwoju integracji, to jest podziału na tzw. stary i nowy regiona-
lizm. W klasycznych i neoklasycznych teoriach handlu (tradycyjnej teorii handlu) 
przyczyną międzynarodowej wymiany jest absolutna albo komparatywna prze-
waga w zakresie kosztów produkcji i pracy. Podstawą tych teorii jest idea wolnego 
handlu sformułowana przez A. Smitha, oparta na założeniach pełnej zgodności 
interesów ekonomicznych jednostek i ogółu oraz na harmonii interesów gospodar-
czych krajów. Tradycyjne teorie handlu międzynarodowego oparte na założeniu 
równowagi ogólnej przyjmują, że w warunkach globalnego wolnego handlu nastę-
puje realokacja czynników produkcji, co przekłada się na ukształtowanie produk-
cji, handlu i zatrudnienia czynników produkcji zgodnie z komparatywną przewagą 
oraz poprawą efektywności gospodarowania (wzrost konsumpcji i efektywności 
produkcji). W efekcie następuje wzrost poziomu dobrobytu danego kraju i dobro-
bytu światowego. Skutki takie są analizowane w modelach A. Smitha, D. Ricarda 
czy Heckschera-Ohlina-Samuelsona [Rynarzewski 2005, s. 19–22]. Modele tra-
dycyjnej teorii handlu międzynarodowego są oparte na restrykcyjnych i uprasz-
czających założeniach, do których zalicza się między innymi: dane wyposażenie 
w czynniki produkcji oraz technologię, brak barier wejścia, podejście statyczne, 
pewność maksymalizacji, mobilność czynników wewnątrz danej gospodarki i jej 
brak pomiędzy krajami, towary będące przedmiotami wymiany, koszty handlowe 
ograniczone do transparentnych barier celnych (cła i ograniczenia ilościowe), 
specjalizację opartą na absolutnej lub komparatywnej przewadze, homogeniczne 
dobra, warunki doskonałej konkurencji, liberalny charakter polityki handlowej, 
międzygałęziową strukturę handlu, efekty dobrobytu osiągane w wyniku wolnego 
handlu korzystne dla wszystkich uczestników wymiany [Jovanović 2006, s. 34–35].

Niedyskryminacyjna liberalizacja według wzoru multilateralnego jest najlep-
szym rozwiązaniem (first-best) prowadzącym teoretycznie do optymalnej alokacji 
zasobów i równowagi w rozumienia Pareto. Teza ta jest jednak prawdziwa przy 
założeniu uniwersalności i jednolitości efektów dla wszystkich krajów i sekto-
rów oraz przy braku występowania między innymi efektów zewnętrznych, asy-
metrii informacji czy niekompletności rynków. Uwzględnienie tych ostatnich 
oznacza, że wolny handel bez interwencji rządu nie musi być optymalny w kate-
goriach maksymalizacji ekonomicznych efektów czy najbardziej preferowany dla 
każdego z krajów [Rynarzewski 1005, s. 26–27; Kitson i Michie 1995, s. 633–637; 
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Rodrik 2000, s. 31–38; Grafe i Mauleon 2000, s. 64–82]. Regionalna liberaliza-
cja handlu, będąca istotą zawierania regionalnych porozumień handlowych, jest 
postrzegana jako rozwiązanie drugie po najlepszym (second-best). Zgodny z logiką 
second-best jest dorobek teorii unii celnej, której podstawy zostały sformułowane 
przez J. Vinera w latach 50. XX wieku. Jego analiza obejmowała statyczne efekty 
preferencyjnej liberalizacji handlu w postaci unii celnej, to jest efekt kreacji oraz 
efekt przesunięcia. Praca Vinera stała się impulsem dla badań nad efektami regio-
nalnych ugrupowań handlowych również innych ekonomistów, między innymi 
J. Meade’a6, R. Lipseya, H. Johnsona i M. Cordena. 

Efekt kreacji handlu (trade creation effect) polega na ożywieniu obrotów mię-
dzynarodowych pod wpływem liberalizacji handlu. Jest to skutek wykorzysta-
nia różnic w kosztach produkcji pomiędzy producentami krajów liberalizujących 
obroty [Viner 1950, s. 41–56]. Kreacja handlu jest także określona jako jednocze-
sne występowanie ilościowego wzrostu międzynarodowych obrotów oraz obniżki 
kosztów produkcji partnerów [Kundera 1996, s. 81]. Efekty utworzenia unii celnej 
mogą być również rozpatrywane pod kątem efektu produkcyjnego i konsumpcyj-
nego [Lipsey 1999, s. 119–124; Corden 1972, s. 465–475]. Efekt kreacji handlu 
jest oceniany jako pozytywny skutek liberalizacji wymiany w formie unii celnej. 
W krajach liberalizujących handel następuje bowiem wzrost produkcji i obro-
tów handlowych, specjalizacja eksporterów, racjonalizacja międzynarodowego 
podziału pracy i realokacji zasobów zgodnie z układem korzyści komparatywnych. 
Ponadto państwa trzecie nie są dyskryminowane, a jednostkowe koszty produkcji 
oraz ceny towarów nabywanych przez konsumentów ulegają obniżeniu.

Niekorzystnym efektem liberalizacji handlu w ramach preferencyjnych porozu-
mień handlowych (np. unii celnej) jest efekt przesunięcia handlu (trade diversion 
effect), tzw. dewiacja lub odwrócenie handlu, który polega na zmianie dotychcza-
sowych kierunków handlu międzynarodowego. Dostawy od producentów z krajów 
trzecich (także tych bardziej efektywnych) zastępowane są ofertami produktowymi 
z kraju partnerskiego (liberalizującego wymianę w ramach unii lub strefy wolnego 
handlu), który jest chroniony i może być mniej efektywny niż państwa trzecie 
[Misala 2001, s. 354]. Przesunięcie handlu związane z dyskryminacją państw trze-
cich jest negatywnym efektem liberalizacji handlu w formie unii celnej. Następuje 
pogorszenie efektywności alokacyjnej (poprzez zmianę struktury geograficznej 
handlu), strata możliwości eksportowych przez kraje o wysokiej efektywności 
(związane np. z przewagą komparatywną), wzrost kosztów importu ponoszony 
przez konsumentów, przesunięcie produkcji z  obszarów o  niższych kosztach 
wytwarzania na rzecz krajów o wyższych kosztach jednostkowych [Kundera 1996, 
s. 85]. Porównanie wielkości efektu kreacji i efektu przesunięcia pozwala na okre-
ślenie efektu netto liberalizacji obrotów [Caves, Frankel i Jones 1998, s. 352].

6  J. Meade sformułował pierwszy kompletny model równowagi ogólnej dla preferencyjnego 
handlu [Panagariya 1999, s. 157–183].
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Na zmianę dobrobytu będącą wynikiem zawarcia regionalnego porozumienia 
handlowego oprócz efektów Vinera wpływ ma również poziom terms of trade 
pomiędzy członkami porozumienia a resztą świata. Jeżeli dany kraj jest wystarcza-
jąco duży, aby oddziaływać na ceny światowe w wyniku zmian w polityce hand
lowej, to poprawa terms of trade może pozytywnie wpłynąć na zmiany w dobro-
bycie, nawet wówczas, gdy efekt przesunięcia przewyższa efekt kreacji. Jedną 
z pierwszych analiz przeprowadził R. Mundell. W jego modelu trzech krajów, kraj 
A redukuje cła w wymianie handlowej z krajem B, w wyniku czego kraj A impor-
tuje więcej z kraju B, a mniej z kraju C (pozostającego poza preferencyjnym 
porozumieniem), i zmniejsza krajową produkcję dóbr. Kraj B osiąga nadwyżkę 
eksportu, natomiast kraj C deficyt handlowy. Ceny światowe muszą się dostoso-
wać dla zrównoważenia nadwyżki handlowej w kraju B i deficytu handlowego 
w kraju C. W kraju B ceny dóbr eksportowanych wzrastają w stosunku do cen dóbr 
importowanych, co poprawia jego terms of trade. Przeciwne dostosowania mają 
miejsce w kraju C, w którym terms of trade pogarsza się. Dla kraju A zmiany terms 
of trade nie są jednoznaczne, następuje ich pogorszenie w porównaniu z krajem B 
i poprawa w porównaniu z krajem C. Korzyści dla danego kraju ze zmiany terms 
of trade będą tym większe, im wyższe były wyjściowe bariery w handlu w kraju 
partnerskim [Mundell 1999, s. 145–154].

Badania nad regionalnymi porozumieniami handlowymi wykorzystujące doro-
bek tradycyjnej teorii handlu w warunkach zjawisk związanych z globalizacją oraz 
cechami nowego regionalizmu okazują się nie w pełni wystarczające do analizy 
zmian dobrobytu w wyniku zawieranych porozumień7. Analizy przeprowadzane za 
pomocą modeli przyjmujących neoklasyczne założenia wykazywały wzrost dobro-
bytu krajów liberalizujących handel, jednak szacowane rozmiary tych efektów były 
zbyt małe, biorąc pod uwagę doświadczenia poszczególnych gospodarek. Stało się 
to dla ekonomistów bodźcem do poszukiwania innych powiązań pomiędzy han-
dlem a wynikami gospodarczymi, które są uwzględniane w nowej teorii handlu 
międzynarodowego [Robinson i Thierfelder 2002, s. 596]. Jej założenia wychodzą 
poza neoklasyczne ujęcie i uwzględniają między innymi: podejście dynamiczne, 
rosnące efekty skali, wysokie koszty wchodzenia i wychodzenia z rynku, inno-
wacje, zmieniającą się technologię, handel determinowany preferencjami popytu, 
znaczenie własności intelektualnej, akumulację czynników produkcji, wymianę 
dóbr i usług, koszty transportu wychodzące poza bariery handlowe, warunki nie-
pewności, wielopunktową równowagę, taryfowe i pozataryfowe bariery w handlu, 
zróżnicowanie dóbr i usługi posprzedażowe, klastry, niedoskonałą konkurencję, 
wewnątrzgałęziową strukturę handlu, koszty dostosowania (niskie w wypadku zróż-
nicowania dóbr, wysokie w wypadku efektów skali, innowacji), niepewność efektu 

7  Analizy dotyczące efektów regionalnych porozumień handlowych są prowadzone również 
w podziale na analizę statyczną i dynamiczną, przy czym ta pierwsza koncentruje się głównie na 
starym regionalizmie, a druga na nowym [Bhagwati, Krishna i Panagariya 1999, s. XIV–XV].
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dobrobytowego z wymiany (są wygrani i przegrani) [Jovanović 2006, s. 34–35]. 
W badaniach dotyczących regionalizmu wykorzystuje się ponadto dorobek teo-
rii wzrostu endogenicznego, ekonomii wyboru publicznego czy nowej geografii 
ekonomicznej. Analizie poddaje się między innymi obserwowane coraz większe 
angażowanie się państw rozwijających się w tworzenie regionalnych porozumień 
handlowych lub przystępowanie do już istniejących8.

Regionalna integracja krajów rozwiniętych i rozwijających się może być trakto-
wana jako strategia rozwoju dla tych drugich [Ethier 1998a, s. 1214–1245]. Handel 
międzynarodowy stanowi w tym wypadku istotę strategii rozwoju ekonomicz-
nego, aczkolwiek sama liberalizacja handlu nie jest elementem wystarczającym 
dla osiągnięcia wzrostu gospodarczego i ograniczenia biedy. W podejściu tym 
wskazuje się na możliwość zajścia efektu inwestycyjnego i efektu kreacji reform 
związanych z zawarciem regionalnego porozumienia handlowego [Ethier 1998b, 
s. 1154–1159]. Wewnętrzne reformy w krajach rozwijających się mogą się przy-
czyniać do napływu bezpośrednich inwestycji zagranicznych (efekt inwestycyjny), 
przepływu technologii i wzrostu produktywności. Z drugiej strony potencjalny 
napływ bezpośrednich inwestycji zagranicznych w wyniku zawierania regional-
nych porozumień handlowych może determinować przeprowadzanie wewnętrznych 
reform w krajach rozwijających się (efekt kreacji reform). Przyczyny napływu bez-
pośrednich inwestycji zagranicznych (pomiędzy zarówno członkami regionalnego 
ugrupowania, jak i członkami ugrupowania i krajami trzecimi) są identyfikowane 
między innymi w zawartych w przyjmowanych porozumieniach: regulacjach i uła-
twieniach dla inwestorów zagranicznych (stabilność, klimat inwestycyjny), niż-
szych barierach taryfowych i pozataryfowych (koszty transportu, wielkość rynku), 
wolnym przepływie siły roboczej, kapitału, wspieraniu przedsięwzięć joint venture 
czy wreszcie harmonizacji polityki fiskalnej i pieniężnej [te Velde i Bezemer 2004, 
s. 4–12; Blomström i Kokko 1997, s. 2–9]. Zawieranie przez kraje rozwijające 
się regionalnych porozumień handlowych z krajami rozwiniętymi jest traktowane 
również jako forma konkurowania z krajami trzecimi, które nie są partnerami poro-
zumienia. Możliwość zajścia efektu przesunięcia inwestycji zwiększa jednocześnie 
prawdopodobieństwo przeprowadzania wewnętrznych reform w krajach trzecich. 
W podejściu tym wykorzystuje się również elementy teorii wzrostu endogenicz-
nego. Zakłada się, że międzynarodowy handel prowadzi do wzrostu produktyw-
ności w wyniku wykorzystania różnic w wyposażeniu w technologię, w rozprze-
strzenianie się know-how, ekspansji rynku prowadzącej do osiągania korzyści skali 
i specjalizacji. W prowadzonych analizach bierze się pod uwagę między innymi 
związki między liberalizacją handlu a kształtowaniem się całkowitej produkcyjno-
ści czynników (total factor productivity – TFP) [de Melo i Robinson 1992, s. 41–68].

8  Analizy empiryczne wykorzystujące modele uwzględniające założenia nowej teorii handlu mię-
dzynarodowego można znaleźć w pracach: Brown 1993; Francois i Shiells 1994; Burfisher, Robinson 
i Thierfelder 2002.
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W badaniach nad nowym regionalizmem uwzględnia się znaczenie grup inte-
resu. Podstawą analizy jest tu model G.M. Grossmana i E. Helpmana [1992], 
w którym zachowania podmiotów są wynikiem działalności lobbistycznej i konku-
rencji między podmiotami. Negocjacje handlowe są procesem, w którym ścierają 
się interesy grup poszczególnych krajów. Regionalne porozumienia handlowe są 
tak projektowane, aby zapewnić każdemu krajowi odpowiednią liczbę ekspor-
terów, którzy będą osiągać korzyści z zawartego porozumienia i  jednocześnie 
zagwarantują odpowiednie polityczne wsparcie. Porozumienie takie może być 
negatywne z punktu widzenia społeczeństwa. Będzie tak, jeśli w wyniku porozu-
mienia będzie dominować efekt przesunięcia handlu, a interesy grupy producen-
tów będą finansowane przez rozproszoną grupę podatników – porozumienie takie 
będzie negatywnie wpływało na poziom dobrobytu (welfare-reducing agreement). 
Znaczenie grup interesu znajduje również swoje odzwierciedlenie w teorii domina 
R. Baldwina. Zajście efektu przesunięcia handlu i inwestycji w wyniku regional-
nego porozumienia handlowego implikuje w krajach trzecich polityczną wolę do 
tego, aby przystąpić do istniejącego regionalnego porozumienia handlowego albo 
zawrzeć nowe regionalne porozumienie handlowe. Takie zachowania wyjaśniają 
rosnącą liczbę zawieranych regionalnych porozumień handlowych. Proces ten jest 
kreowany przez asymetryczny lobbing, w którym przegrani lobbują silniej niż 
wygrani. Pozostawanie poza blokiem handlowym wzmacnia tendencję do uczest-
nictwa w porozumieniach liberalizujących handel. W odpowiedzi na uwalnianie 
handlu w jednym ugrupowaniu następuje uwalnianie handlu w innym; kolejne 
bariery handlowe padają więc jak klocki domina [Baldwin 1994, s. 17–31].

Efekty regionalnych porozumień integracyjnych wyjaśnia się również, wyko-
rzystując osiągnięcia nowej geografii ekonomicznej. W modelach P. Krugmana, 
A.J. Venablesa i D. Pugi analizuje się między innymi zależność między reduko-
waniem kosztów handlowych związanych z tworzeniem regionalnego ugrupowa-
nia a udziałem przemysłu w gospodarkach tworzących ugrupowanie. W wyniku 
stopniowej integracji zmienia się bowiem lokalizacja przemysłu między krajami, 
czego efektem może być tworzenie się obszarów centralnych oraz peryferyjnych. 
W modelu P. Krugmana przyjmuje się, że układ centra – peryferie umacnia się 
w  wyniku liberalizacji regionalnej [Rynarzewski i  Zielińska-Głębocka 2006, 
s. 185–188]. W analizie D. Pugi i A.J. Venablesa zakłada się między innymi nie-
doskonałą konkurencję, rosnące efekty skali (które skłaniają kraje do koncentro-
wania produkcji) oraz bariery handlowe, które determinują wybór miejsca pro-
dukcji. Przedsiębiorstwa koncentrują się jednocześnie wokół grupy dostawców 
oraz odbiorców, co stanowi o tendencji do aglomeracji. Przyjmuje się również, 
że polityka handlowa, umożliwiająca wybór lokalizacji przedsiębiorstwa, może 
dyskryminować kraje trzecie. Utworzenie regionalnego porozumienia handlowego 
prowadzi do realokacji inwestycji pomiędzy krajami członkami ugrupowania 
a krajami trzecimi. W wyniku obniżenia barier handlowych w ramach ugrupowa-
nia, co determinuje możliwości eksportowe (wzrost) oraz koszty (spadek) importu 
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czynników produkcji, następuje przesunięcie produkcji do krajów liberalizują-
cych handel. Implikuje to wzrost dobrobytu w tych gospodarkach – członkach 
porozumienia. W sytuacji, gdy preferencyjne porozumienie handlowe zawierają 
kraje typu „oś – szprychy” (hub-and-spoke-arrangements), następuje wzrost liczby 
przedsiębiorstw i dobrobytu w kraju – osi. W krajach dostawcach-odbiorcach 
(szprychach) odpowiednio wzrosty będą mniejsze; może w nich również nastąpić 
spadek liczby przedsiębiorstw i dobrobytu [Puga i Venables 1995, s. 1–24]. Analiza 
obejmuje również zależności między preferencyjnymi porozumieniami, lokaliza-
cją przedsiębiorstw a korzyściami osiąganymi przez kraje rozwijające się w zależ-
ności od zawartego porozumienia typu Północ–Południe czy Południe–Południe 
[Shiff i Winters 1998, s. 182–183; Puga i Venables 1998, s. 221–244].

Powyżej zwrócono uwagę tylko na bardzo niewielką liczbę modeli opisujących 
regionalną integrację. Ich formuły i empiryczne wykorzystanie tworzą rozbudo-
wany i stale powiększający się dorobek naukowy. Rozwój regionalizmu i zmie-
niający się jego charakter implikują konieczność prowadzenia dalszych badań 
teoretycznych i empirycznych w tym zakresie.

Podsumowanie

Przełom XX i XXI wieku to okres, w którym poszczególne kraje lub ich grupy 
angażują się w zawieranie kolejnych regionalnych porozumień handlowych będą-
cych przejawem regionalizmu.

–– Zasady GATT/WTO, chociaż oparte na klauzuli najwyższego uprzywilejowa-
nia, umożliwiają zawieranie regionalnych porozumień handlowych, które mają 
charakter dyskryminujący wobec krajów trzecich. W świetle tych zasad powstał 
zatem pewien samonapędzający się mechanizm, w którego wyniku są negocjo-
wane i wprowadzane w życie kolejne porozumienia. Nie są w tym przeszkodą 
zakończone wcześniej czy trwające negocjacje handlowe na forum WTO.

–– Regionalizm towarzyszy multilateralizmowi. Przeprowadzane analizy nie roz-
strzygają jednoznacznie sporu, czy rozkwit regionalizmu sprzyja liberalizacji 
multilateralnej, czy wręcz przeciwnie – spowalnia ją. Na przestrzeni lat regio-
nalizm zmienia swoje oblicze. Z jednej strony następuje wzrost liczby zawie-
ranych regionalnych porozumień handlowych, z drugiej strony zmianie ulega 
jego aspekt jakościowy. Identyfikacja tych zmian pozwoliła na wyróżnienie 
starego i nowego regionalizmu.

–– Przechodzenie od starego do nowego regionalizmu znajduje swoje odzwier-
ciedlenie w formułowanych koncepcjach teoretycznych. To nowe podejście 
ma charakter eklektyczny, mniej zunifikowany i spójny niż modele oparte na 
założeniach tradycyjnej teorii handlu oraz teorii unii celnej. Dynamika regio-
nalizmu w warunkach globalizacji nadal będzie determinować rozwój analiz 
teoretycznych i badań empirycznych.
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REGIONAL TRADE AGREEMENTS AND MULTILATERALISM

Summary: The paper focuses on regionalism which is a prominent feature of contempo-
rary economic relations. The essence of this process is building regional trade agreements 
(RTAs). The number of RTAs is still increasing in spite of the discriminatory nature of 
this process, contrary to the assumptions of the WTO’s multilateral liberalization. The 
observed quantitative and qualitative changes of regionalism are reflected in the theoreti-
cal analysis, which departs from assumptions of the traditional trade theory for the sake 
of a synthetic approach connecting elements of the new trade theory, endogenous growth, 
new economic geography and economics of public choice.


